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Artinya: “Hai orang-orang yang beriman, sukakah kamu Aku tunjukkan suatu perniagaan yang dapat menyeIamatkan kamu dari azab yang pedih? (Yaitu) kamu beriman kepada AIIah dan RasuI-Nya dan berjihad di jaIan AIIah dengan harta dan jiwamu. ItuIah yang Iebih baik bagimu jika kamu mengetahuinya”. (As-Saff 10-11).

Fenomena pada penelitian ini yaitu biaya relevan dalam mengambil keputusan menerima pesanan khusus ataupun menolaknya. Menurut Garrison (20167:3) biaya relevan adalah biaya masa yang akan datang yang berbeda diantara alternatif yang dipertimbangkan. Biaya relevan sering digunakan perusahaan ketika menghadapi masalah untuk membuat keputusan mengambil atau menolak pesanan khusus. Keputusan menerima atau menolak pesanan khusus merupakan salah satu keputusan manajemen yang berdampak jangka pendek. Dikatakan pesanan khusus apabila pesanan tersebut bukan merupakan pesanan reguler bagi perusahaan dan harga yang diminta oleh pemesan biasanya di bawah harga jual normal, bahkan seringkali di bawah biaya penuh (Mulyadi, 2015: 365). UD. Adli mengalami sedikit penurunan laba di ikuti dengan peningkatan jumlah pesanan khusus dari ke tahun-tahun. Hal ini berarti bahwa peningkatan jumlah pesanan khusus memiliki pengaruh terhadap laba pada UD. Adli. Oleh karena itu UD. Adli harus dapat 

memanajemen biaya relevan yang dikeluarkan agar UD. Adli dapat mengambil keputusan dalam menerima atau menolak pesanan khusus. 
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